
Speed4Trade
eCommerce and Integration

 INTELLIGENTE          
LÖSUNGENECOMMERCE
Für Ihren Geschäftserfolg im Automotive Aftersales-Market

\\ Kfz-Ersatzteile-Händler

\\ Reifen-Händler		

Umsatzmotor Internet für Kfz-Ersatzteile, 
Zubehör, Reifen & Services
Der Online-Verkauf von Autoteilen wird sich bis 2025 fast verdoppeln*. 
Der Markt wächst stetig. Wachsen Sie mit. 

Rüsten Sie sich mit einer wettbewerbsfähigen Lösung für den Online- 
Vertrieb über alle Kanäle – Shop, Marktplätze, Mobile, Point of Sale.

*Ergebnis der Studie “Online automotive parts sales: The rise of a new channel”

\\ Autohausgruppen

\\ Hersteller

\\ Werkstattketten

\\ Servicebetriebe



Alles aus einer Hand.  
Von den Automotive eCommerce Experts.

\\ Integrationsplattform: Automatisierte Listing- 
und Verkaufsabwicklung 

\\ Anbindung an Unternehmenssoftware (z.B. 
Warenwirtschaft / ERP)

\\ Online-Verkauf mit Abholung in der Filiale  
(Click & Collect) 

Individuelle Extras.

\\ Reifen-Felgen-Konfiguratoren

\\ Filialsystem mit Online-Terminvereinbarung 
und gezieltem Autofahrer-Routing in die 
bevorzugte Werkstatt 

\\ Flottenmanagementsysteme

\\ Und vieles mehr

360° Integration für den Handel mit Kfz-Teilen, Reifen und Services.

\\ Markengerechte B2C- & B2B-Automotive-Shoplösungen - individuelles  
Design, performantes Enterprise-Shopsystem 

\\ Marktplatzlösungen für Amazon, eBay Motors, DAPARTO - 
360°Anbindung zur zielgenauen Justierung von Angeboten  

\\ Erstklassiges Produktdatenmanagement dank Teilekatalogintegration (u.a. TecDoc) 

Setzen Sie auf Speed4Trade als starken Partner für 
den Auf- oder Ausbau Ihrer wertschöpfenden „Online-Filiale“ 
- integriert in Ihre Unternehmenssoftware



\\ Weniger Teilerückläufer aufgrund 
vollständiger Infos zu den passenden 
Fahrzeugen 

\\ Optimales Einkaufs- und Serviceerlebnis 
für den Kunden, da gezieltes Routing zum 
gesuchten Ersatzteil

Vorteile für Sie als Händler
\\ Effizienter Online-Vertrieb von 
Kfz-Ersatzteilen

\\ Bessere Position in den Suchergebnissen 
bei eBay 

\\ Weniger Pflegeaufwand

\\ Einfache Einstellprozesse

\\ Mehr Umsatz

  OPTIMALE SICHTBARKEIT         IM NETZ
 
 ... dank zuverlässiger Teile-Fahrzeug-Zuordnung
Speed4Trade bietet innerhalb der Integrationsplattform Speed4Trade CONNECT die Anbindung 
an TecDoc* und somit an die Kfz-Teile-Informationen führender Hersteller. Kfz-Teileangebote 
können so im Shop oder bei eBay hochautomatisiert mit Bildern, Textattributen, Fahrzeug- 
zuordnungstabellen, Kategorien und vielen weiteren Details angereichert werden.

  OPTIMALE SICHTBARKEIT

* Für die Bereitstellung der TecDoc-Daten ist der Abschluss eines 
gesonderten Datennutzer-Lizenzvertrages mit der TecAlliance 
GmbH erforderlich.
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Mehr als nur das Wesentliche -  
Glanzlichter für den Automotive 
Aftersales-Market

\\ Professionelle TecDoc-Integration

\\ Umfassende Fahrzeugauswahl nach 
Hersteller, Modell, Typ 

\\ Praktische Garagenfunktion zum 
“Parken” der bevorzugten Fahrzeuge

\\ Passgenaue Ergebnisse dank 
KBA-Schlüsselnummern-Suche 

\\ Mit Volltextsuche anhand Teil- 
bzw. OE-Nummer zum passenden 
Ersatzteil

\\ Ausgeprägte Filtermöglich-
keiten nach Teilehersteller oder 
Artikelmerkmalen

\\ Individuelle Teileanfrage per Formular 
aus dem Shop heraus

Enterprise-Shoplösung mit TecDoc-Integration 
Funktionsstark – performant – edel im Design
Für B2C- wie auch B2B-Strategien einsetzbar, SEO-ready, Mobile-fähig, mehrsprachig, 
kompatibel mit innovativen Marketing-Tools, flexibles CMS: Die Speed4Trade Automotive 
Shop-Lösung für Ihre attraktive „Online-Filiale“. 

Das Enterprise-Shopsystem ist für mehrere 100.000 Produktdatensätze plus den dazu- 
gehörigen TecDoc-Fahrzeugverwendungsdaten ausgelegt. Damit ist es besonders für die 
Bedürfnisse volumenstarker Automotive Online-Player zugeschnitten und garantiert höchste 
Performance.

  DAS          RICHTIGE WERKZEUG



Praktische 
Garagen-
funktion  

Conversion- 
optimierter 
Checkout- 
Prozess

SEO: Grund-
stein im 
Quellcode 
für Top Plat- 
zierung bei 
Google & Co. 

Filter nach 
Teileher- 
steller  oder 
KFZ-Marken 
erleichtert  
die Produkt- 
suche

Topseller- 
Produkt- 
übersicht 
fördert den 
Abverkauf

Hochwertiges Design in 
Ihrer Corporate Identity 
nach modernsten Usability 
Standards. Mühelose mobile 
Bedienbarkeit dank Respon-
sive Webdesign.

Maximaler Erfolg und 
bestes Ranking durch 
optimale SEO (OnPage) 
Umsetzung: URLs, Sitemap, 
Rich-Snippets, editierbare 
Meta-Tags und vieles mehr.

Intelligentes Marketing im 
Shop mit Newsletter und 
Social Media. Cross-Selling,  
Bewertungen und  
Gutscheine führen zum 
perfekten Einkaufserlebnis. 

Volltextsuche 
anhand 
Teile- bzw. 
OE-Nummern

Suche anhand 
Fahrzeugtyp 

Suche anhand 
KBA Nummer

Top- 
Kategorien 
zur gezielten 
Verkaufs- 
steuerung 

Qualifiziert für Gütesiegel 
(Trusted Shops, EHI)

Mehrsprachen-fähig für 
internationale Expansion



Gastbestel-
lungen ohne 
Registrierung 
möglich

Produkt-
vergleich 
hilft bei der 
richtigen 
Kaufent- 
scheidung

Kundenbewertungen für große 
Orientierungshilfe am Markt

Differen- 
zierte Preis- 
angaben:   
Grundpreise, 
Staffelpreise, 
UVP

Newsletter- 
Marketing 
erhöht 
Kunden-
bindung 

SEO: Pflege 
für Texte und 
Meta-Tags

Bewertungen  
schaffen 
zusätzlich 
Vertrauen

Suchergebnis- 
filter hilft, die  
Auswahl ein- 
zuschränken  

Fahrzeug- 
auswahl 
erleichtert 
Suche nach  
passenden Teil   

Zoom 
Funktion für 
größere Bild-  
details

Produktinfos 
übersichtlich 
auf Registern 
dargestellt

Zusätzliche 
Kaufanreize  
durch Cross- 
Selling

Social Media 
als Traffic- 
Multiplikator 
für Shop und 
Produkte 

Vielfältige 
Payment- 
Optionen 
verhindern 
Kaufabbrüche

Individuelle Erweiterungen z.B.
\\ Filialsuche und Routenplaner z.B. über Google Maps

\\ Online-Terminvereinbarung (z.B. bei Montagepartnern)

\\ Maßgeschneiderter Produktkonfigurator (z.B. Felgen-/Komplettrad-Konfigurator)

\\ Einbindung externer Produktberatungssysteme



Speed4Trade

Beispiele aus der Praxis

B2C-Shop mit zigtausend Kfz-Teilen. 
TecDoc-Integration und intelligente Suche 
führen zum gewünschten Ersatzteil.  

Ganz oben in den eBay Suchergebnissen  
Dank integrierter Fahrzeugverwendungs- 
liste in den Teile-Angeboten auf eBay Motors.

Reifenservice 2.0 – Mobile Shopping App  
Suchen /Einkaufen von Reifen + Buchen des 
Montagetermins in der nächsten Filiale.      

Schnell auf Marktimpulse reagieren 
Dank smartem CMS wird die Pflege/Aktuali- 
sierung Ihrer Online-Präsenz zum Kinderspiel.  

Tel.:  +49 9602 9444-0 
E-Mail: contact@speed4trade.com 
goto.speed4trade.com/automotive

Top-aktuelle Datenqualität im Webshop 
Durch webbasiertes Abrufen der TecDoc- 
Teile-Informationen mit Texten, Bildern & Co.

Gezielt zum gewünschten Ersatzteil  
Dynamische Fahrzeugauswahl: Hersteller, Bau- 
reihe, Modell sowie Suche nach KBA-  /  OE-Nr. & Co.


